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Wellgistics Health מכריזה על שיתוף פעולה להרצת פיילוט MSO עם Kare PharmTech, כשעל הכוונת שוק שירותי CCM ו-RPM האמריקאי שהיקפו 14 מיליארד דולר
דגשים:

· על פי דיווחי צד שלישי בתעשייה, שוק ה-RPM בארה"ב עומד כיום על היקף של 14 מיליארד דולר בפני עצמו וצפוי להגיע לכ-29 מיליארד דולר עד 2030, מספרים המייצגים קצב צמיחה שנתי ממוצע של 12.6%, בעת שספקיות שירותי בריאות ממשיכות לעבור למודלים מבוססי ערך של טיפול ביתי.
· יוזמת הפיילוט הושקה במספר משרדים של ספקיות המתמקדות בניהול טיפולים כרוניים (CCM) וניטור מטופלים מרחוק (RPM) באמצעות תשתית ה-MSO שלה.
· יותר מ-1,500 תביעות שנוצרו עד כה באמצעות תשתית הפיילוט עם מפת הדרכים להרחבה המכוונת אל ספקיות נוספות.
· רשת בתי המרקחת Wellgistics, הכוללת למעלה מ-6,500 בתי מרקחת עצמאיים, ממוקמת כדי לתמוך ביוזמות של מעורבות מטופלים ותיאום טיפולים.
· רוקחים משתתפים צפויים לקבל גישה להזדמנויות הכנסה חדשות משירותים קליניים
טמפה, פלורידה, 13 במאי 2026,  ACCESS Newswire:

Wellgistics Health, Inc (נאסד"ק: WGRX) ("Wellgistics" או "החברה"), חברת הפצת טכנולוגיות בריאות ותרופות מובילה, הכריזה היום על שיתוף פעולה להרצת פיילוט עם Kare PharmTech ו-Kare Clinicals, המשלב את תשתית ה-MSO שלה לתמיכה בשירותי ניהול טיפולים כרוניים (CCM) וניטור מטופלים מרחוק (RPM) במרפאות של ספקיות משתתפות. על פי דיווחי צד שלישי בתעשייה, שוק ה-RPM בארצות הברית עומד כיום על 14 מיליארד דולר וצפוי להגיע לכ-29 מיליארד דולר עד 2030, מספרים המייצגים קצב צמיחה שנתי ממוצע (CAGR) של 12.6%, בעת שספקיות שירותי בריאות ממשיכות לעבור למודלים מבוססי ערך של טיפול ביתי.¹
תוכנית הפיילוט כוללת כיום מספר מרפאות של ספקיות, כאשר Kare Clinicals MSO משמשת כספקית החיוב מטעם המרפאות המשתתפות וספקיות השירותים. היוזמה נועדה לתמוך במעורבות מטופלים, תיאום טיפול ותוכניות ניטור אורכיות באמצעות תזרימי עבודה תפעוליים וטכנולוגיות ברות הרחבה. כל שירותי ה-CCM וה-RPM צפויים להיות מסופקים ומחויבים בידי ספקיות שיקבלו רישוי כראוי, וישויות משתתפות בהתאם לחוקי הבריאות הפדרליים והמדינתיים הרלוונטיים, הדרישות להחזרים וכללי התוכניות של הצדדים המשלמים.

החברות הצהירו כי תשתית הפיילוט כבר הניבה למעלה מ-1,500 תביעות ונועדה לשמש כבסיס למאמצי התרחבות רחבים יותר המכוונים לספקים נוספים לאורך זמן. כחלק משיתוף הפעולה, Wellgistics Health מתכוונת למנף את רשת בתי המרקחת העצמאיים שלה, המונה למעלה מ-6,500 בתי מרקחת עצמאיים, כדי לסייע בזיהוי ולתמוך בחולים זכאים שעשויים להפיק תועלת משירותי CCM ו-RPM. בתי מרקחת המשתתפים ברשת בתי המרקחת של Wellgistics עשויים גם לקבל הזדמנויות להשתתף ביוזמות מעורבות קלינית הקשורות לתוכנית.
פרשאנט פאטל, נשיא ומנכ"ל Wellgistics Health, Inc, הצהיר: "אנו מאמינים שהמפגש בין מעורבות בתי מרקחת, חיבור ספקים ותיאום טיפול מבוסס טכנולוגיה מייצגת הזדמנות משמעותית לשיפור תוצאות המטופלים תוך יצירת הזדמנויות כלכליות חדשות עבור בתי מרקחת עצמאיים. באמצעות שיתוף פעולה של פיילוט זה עם Kare PharmTech, אנו מקימים תשתית שנועדה לתמוך במודלים ניתנים להרחבה של מעורבות מטופלים בניהול טיפול כרוני ותוכניות ניטור מטופלים מרחוק".
מיטאל פנרה, מייסד ומנכ"ל Kare PharmTech, הוסיף: "ההתמקדות שלנו הייתה בבניית פלטפורמת MSO יעילה מבחינה תפעולית המסוגלת לתמוך בספקיות בתיאום טיפולים ותזרימי העבודה של החזרים כספיים. באמצעות שיתוף הפעולה עם Wellgistics Health ורשת בתי המרקחת שלה, אנו מאמינים שנוכל להרחיב עוד יותר את השתתפות המטופלים, לשפר את המשכיות הטיפול וליצור מסגרת ניתנת להרחבת הצמיחה העתידית של הספקיות".

החברות ציינו כי תוכנית הפיילוט נותרה כפופה לפיתוח תפעולי מתמשך, השתתפות ספקים ושיקולי תאימות רגולטורית ככל שמאמצי ההרחבה נמשכים.
אודות Wellgistics Health, Inc

Wellgistics Health (נאסד"ק: WGRX) היא חברה מובילה בטכנולוגיית מידע בריאותי, המשלבת את פלטפורמת הבינה המלאכותית EinsteinRx™ לאופטימיזציה של ניפוק תרופות בבתי מרקחת, בפלטפורמת החוזים החכמים שלה, PharmacyChain™, הרשומה כפטנט, כדי לייעל את תהליך ניפוק תרופות המרשם. הפלטפורמה המשולבת שלה מחברת יותר מ-6,500 בתי מרקחת ("רשת בתי המרקחת של Wellgistics") ויותר מ-200 יצרנים, ומציעה הפצה סיטונאית, ניתוב מרשמים דיגיטלי, אספקה ​​ישירה למטופל ושירותי מרכז המופעלים על ידי בינה מלאכותית כגון זכאות, היענות, קליטה, אישור מראש ותשלום במזומן לפי הצורך, על מנת לייעל את גישת המטופלים. Wellgistics מספקת פתרונות מקצה לקצה שנועדו לשקם את הגישה, השקיפות והאמון בשוק תרופות המרשם בארה"ב עבור בתי מרקחת עצמאיים.
אודות Kare PharmTech, LLC

Kare Clinicals היא חלק מאקוסיסטם גדול יותר של חברות בבעלות Kare PharmTech, LLC, חברה בשליטת ד"ר קיראן פאטל. ד"ר פאטל ייסד את ספקית המדיקייד WellCare בשנת 1992 ומכר אותה בשנת 2002 תמורת 200 מיליון דולר. בשנת 2007, ד"ר פאטל ייסד את America's 1st Choice Holdings ורכש את Freedom Health ו-Optimum Holdings. בשנת 2017, הוא מכר את America's 1st Choice Holdings לחברת Anthem, Inc. ד"ר פאטל הוא פילנתרופ ידוע ונבחר לפלורידיאן של השנה על ידי מגזין Florida Trend.
הצהרות צופות פני עתיד

הודעה לעיתונות זו מכילה הצהרות צופות פני עתיד כמשמעותן בחוק רפורמת הליטיגציה הפרטית בניירות ערך משנת 1995. הצהרות צופות פני עתיד כוללות הצהרות בנוגע לציפיות, אמונות, תוכניות, יעדים, כוונות, אסטרטגיות, אירועים עתידיים או ביצועים של החברה, לרבות הצהרות בנוגע ליתרונות הפוטנציאליים, יכולת ההרחבה, ההתרחבות, המסחור, השתתפות ספקים, הזדמנויות החזר, יוזמות מעורבות מטופלים, יכולות תפעוליות ופיתוח עתידי של פיילוט שיתוף הפעולה עם Kare PharmTech ו-Kare Clinicals, כמו גם התפקיד הצפוי של רשת בתי המרקחת Wellgistics בתמיכה ביוזמות CCM ו-RPM. מילים כגון "צופה", "מאמינה", "יכולה", "מצפה", "מתכוונת", "עשויה", "מתכננת", "פוטנציאלית", "פרויקט", "מחפשת", "צריכה", "יהיה" וביטויים דומים נועדו לזהות הצהרות צופות פני עתיד.

הצהרות צופות פני עתיד אלה מבוססות על ציפיות והנחות נוכחיות וכוללות סיכונים ואי ודאויות שעלולים לגרום לתוצאות בפועל להיות שונות באופן מהותי מאלה המובעות או משתמעות מהצהרות אלו. סיכונים ואי ודאויות כאלה כוללים, בין היתר, סיכונים הקשורים לאימוץ והשתתפות ספקים, תוצאות החזר כספי, רמות מעורבות מטופלים, ביצוע תפעולי, יכולת ההרחבה של תוכנית הניסיון, שיקולי תאימות רגולטורית ותאימות בתחום הבריאות, שינויים בחוקים או במדיניות החזר כספי רלוונטיים, קבלת שירותי החברה בשוק, גורמים תחרותיים ויכולתה של החברה לפתח ולתחזק קשרים אסטרטגיים וליישם בהצלחה את האסטרטגיה העסקית שלה.
הצהרות צופות פני עתיד אלה מבוססות על ציפיות והנחות נוכחיות וכוללות סיכונים ואי ודאויות שעלולים לגרום לתוצאות בפועל להיות שונות באופן מהותי מאלה המובעות או משתמעות מהצהרות אלו. סיכונים ואי ודאויות כאלה כוללים, בין היתר, סיכונים הקשורים לאימוץ והשתתפות ספקים, תוצאות החזר כספי, רמות מעורבות מטופלים, ביצוע תפעולי, יכולת ההרחבה של תוכנית הניסיון, שיקולי תאימות רגולטורית ותאימות בתחום הבריאות, שינויים בחוקים או במדיניות החזר כספי רלוונטיים, קבלת שירותי החברה בשוק, גורמים תחרותיים ויכולתה של החברה לפתח ולתחזק קשרים אסטרטגיים וליישם בהצלחה את האסטרטגיה העסקית שלה.

שיתוף הפעולה בפיילוט המתואר בהודעה לעיתונות זו הוא באופיו גישורי, ואין כל ערובה לכך שהיוזמה תביא להרחבת קשרי המסחר, הזדמנויות הכנסה מהותיות או הצלחה תפעולית ארוכת טווח.

מידע נוסף בנוגע לסיכונים אלה ואחרים ניתן למצוא בדוחות שהגישה החברה לרשות ניירות ערך האמריקאית, לרבות גורמי הסיכון הכלולים בהם. החברה אינה מתחייבת לעדכן או לשנות הצהרות צופות פני עתיד, בין אם כתוצאה ממידע חדש, אירועים עתידיים או מכל סיבה אחרת, למעט כנדרש על פי חוק.

למידע נוסף מ- Wellgistics  עבור המדיה והמשקיעים
מדיה: media@wellgisticshealth.com 
קשרי משקיעים: IR@wellgisticshealth.com 

1 MarketsandMarkets – דו"ח שוק למעקב מרחוק אחר מטופלים בארה"ב
מקור: Wellgistics Health, Inc
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